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DIFERENCIAIS  
DA MARCA PARA 
INVESTIDORES

• Custo operacional baixo

• Preferência de abrir novas unidades

• Know-how Operacional e de Gestão

• Controle do caixa visão de VALUATION 

• Sócio investidor cota participação 24,50%

• Equipe de growth marketing especializada

• DRE detalhado das unidades em operação

• Previsibilidade de resultado dos próximos 5 anos 

• Holding fazendo governança e implantação da unidades



SOBRE OS FUNDADORES 
RISE CLUB

A RISE CLUB FOI FUNDADA EM FEVEREIRO 2018 POR DOIS

AMIGOS FAIXAS PRETAS APÓS +20 ANOS PRÁTICA E COM

EXPERIÊNCIAS PROFISSIONAIS QUE SE COMPLEMENTARAM.

HUGO VERAS +30 ANOS COM EMPRESA ENGENHARIA É RESPONSÁVEL

PELO ESTUDO VIABILIDADE ESTRUTURAL, IMPLANTAÇÃO E

MANUTENÇÃO DAS UNIDADES.

CARLOS FERRAZ SÓCIO DE UM GRUPO EDUCACIONAL POR +8 ANOS

QUE MONTOU +50 ESCOLAS NO BRASIL É RESPONSÁVEL PELA

GOVERNAÇA E EXPANSÃO DAS UNIDADES.



SOBRE A 
RISE CLUB

A RISE CLUB CONSISTE NUMA ESCOLA DE ARTES MARCIAIS. COM MODELO DE

GOVERNANÇA ALIADO A UM PROGRAMA PEDAGÓGICO FOCADO EM MINISTRAR AULAS PARA

INICIANTES DE TODAS AS IDADES DE 3 A 80 ANOS.



SOBRE COTA PARTICIPAÇÃO 
RISE CLUB

AS UNIDADES PODERÃO TER ATÉ 2 INVESTIDORES POR OPERAÇÃO COM COTA DE

PARTICIPAÇÃO 24,50% CADA . OS APORTES DE VALORES REPRESENTARÃO MÍNIMO $300K A $350K

POR UNIDADE. A REMUNERAÇÃO SERÁ REALIZADA ATRAVÉS DE DRE/ BALANÇO MENSAL

FINANCEIRO APRESENTADO. A MINUTA DE CONTRATO DE INVESTIMENTO DETALHA A OPERAÇÃO E

OS INVETIDORES TÊM ACESSO A VISUALIZAÇÃO DA CONTA E MOVIMENTAÇÃO FINANCEIRA.



HISTÓRICO 
RISE CLUB

INÍCIO DAS ATIVIDADES EM 06 DE FEVEREIRO 2018

• 04 UNIDADES PRÓPRIAS

• +1.300 ALUNOS ATIVOS EM FEV 2024

• + 6.000 SEIS MIL ALUNOS CADASTRADOS (RETENÇÃO +20%)

• + 300 MIL CONTAS ALCANÇADAS POR MÊS NO INSTAGRAM (GESTÃO TRÁFEGO)

• + 19.000 MIL SEGUIDORES

• + 3.700 INSCRITOS CANAL YOUTUBE



FORMATO  
DAS UNIDADES INVESTIDORES

• 800 a 1.000 ALUNOS

• 400 a 600 METROS QUADRADOS

• 02 TATAMES (100 M2 CADA ÀREA)

• BAIRROS RESIDENCIAIS CLASSE MEDIA

• LUCRATIVIDADE DE ATÉ 40%

• FATURAMENTO ANUAL ATÉ R$ 1.440.000,00 MM



ACADEMIA     
INVESTIDORES PRÉ MOLDADO R$ 160.000,00 A 200.000,00

OBRAS (COBERTA, DEMOLIÇÕES, ELETRICA, HIDRAULICA, PISO, FORROS, PINTURA,

FACHADA, VIDROS, ETC) R$ 250.000,00 A 300.000,00

PROJETOS ARQUITETÔNICOS: R$ 10.000,00

TATAMES (200 M2 = CAPACIDADE 1.000 ALUNOS) R$ 80.0000,00

CAPITAL DE GIRO RECOMENDADO: R$ 150.000,00 A R$ 200.000,00

TOTAL DO INVESTIMENTO MÉDIO ACADEMIA: R$ 600.000,00 A R$ 700.000,00

VALOR DE ACORDO COM PREMISSAS DETALHADAS PARA O ANO REFERÊNCIA 2024; 

VALOR ESTIPULADO PARA ACADEMIA RUA (BAIRRO)



MISSÃO 
RISE CLUB

A RISE CLUB TEM COMO PROPÓSITO E RAZÃO DE EXISTÊNCIA CUIDAR DE VIDAS

ATRAVÉS DAS ARTES MARCIAIS AJUDANDO NA SUA SAÚDE FÍSICA, EMOCIONAL E CONSTRUINDO

UMA COMUNIDADE COM CULTURA DE PERTENCIMENTO E ESTILO DE VIDA



MODALIDADES 
RISE CLUB



PROJETO  CONCEITUAL



QUADRO   
COLABORADORES POR UNIDADE

1. 01 GESTOR

2. 01 COMERCIAL

3. 02 RECEPCIONISTA

4. 01 SERVIÇO GERAIS

5. 01 ESTACIONAMENTO

6. 01 MARKETING LOCAL

7. A PARTIR DE 6 PROFESSORES



TAXA    
RENTABILIDADE FATURAMENTO ACADEMIAS INVESTIDORES

R$ 80.000,00 A 120.000,00

LUCRATIVIDADE: 40% AO MÊS

• CHURN RATE – 9% 

• LTV (Lifetime Value) – infinito

• LUCRATIVIDADE DE ATÉ 40%

• CAC (Customer Acquisition Costs) – R$ 100,00

• ARPU (Average Revenue Per Use) – R$ 1.400,00



ETAPAS    
1ª ETAPA: APRESENTAÇÃO DO SISTEMA DE FRANQUIAS;  

2ª ETAPA: VISITA A ACADEMIA;  

3ª ETAPA: ESCLARECIMENTO DE DÚVIDAS E DEFINIÇÕES DE ÁREA;  

4ª ETAPA: ENTREGA DA CIRCULAR DE OFERTA DE FRANQUIA;  

5ª ETAPA: REUNIÃO DE COMITÊ COM A DIRETORIA  RISE CLUB;  

6ª ETAPA: ASSINATURA DE CONTRATO.



SEJA BEM VINDO A FAMÍLIA RISE CLUB!    


